GUY CABANA
Guy Cabana est un conférencier de calibre mondial qui jouit d’une réputation internationale et qui livre des messages captivants, divertissants et réconfortants. Il est devenu maître dans l’art de communiquer et d’inciter les gens à prendre des mesures instantanées. Au moyen de ses conférences, il présente les plus récentes compétences et connaissances que doit posséder toute personne cherchant à maîtriser  la communication non verbale et la motivation.
Membre de la Canadian Association of Professional Speakers (CAPS) et de la Global Speakers Fédération, Guy est, depuis 1984, président du cabinet Danec Consultants, qui se spécialise dans le développement du capital humain. Il est diplômé de l’Advanced Learning Institute de Chicago en leadership et affaires et a conçu le cours « Négociation et mandats internationaux » pour l’Université de Sherbrooke. Il enseigne au Centre international de recherches et d’études en management à Québec et aux HEC à Montréal au niveau de la maîtrise et a aussi enseigné à l’Institut de hautes études internationales et du développement à Genève. 
Guy est l’auteur des ouvrages intitulés Les 10 secrets du négociateur efficace et Attention! Vos gestes vous trahissent qui ont été traduits en quatre langues. Son plus récent ouvrage s’intitule Soulevez les montagnes. L’art de réussir l’impossible.

